IDB Consulting cédée a iORGA Group

Structure de I'opération 75% numéraire , 25% actions

Métriques Non Communiqué

Secteur d'activité SSII - Business Intelligence

Role d'AP Management Conseil exclusif des cédants
L'acheteur : lorga Group La cible : IDB Consulting

= [DB consulting est un leader frangais dans le conseil en data
management et pour 'intégration de solutions de business
intelligence avec 85 personnes et un chiffre d'affaires de 8 M

= Métiers : Consulting, intégration de progiciels Oracle et € en 2000.
développement. = La société est implantée en France (Paris) et en Amérique du
_ . Nord (USA et Canada).
= Chiffre d'Affaires : 20 M€ en 2007 = Elle a noué des alliances et des partenariats avec les plus
= Effectif : 180 personnes grands éditeurs mondiaux : partenariat mondial SGBD &
, . . . décisionnel avec Oracle, expert SGBD et solutions
= Implantations : France, Espagne, Italie, Suisse, lle Maurice décisionnelles de Microsoft, Business Object et IBM.

= |DB Consulting posséde des références clients dans de
nombreux secteurs d'activité importants : banque, finance,
santé/pharmacie, média et distribution.

Intérét de I'opération

= DB Consulting s'est développée avec succes en tant qu'expert des bases de données et de la business intelligence. Aprés 14 ans
d'existence, ses dirigeants-fondateurs ont considéré que la poursuite du développement de la société passait par I'adossement a
un acteur pouvant offrir a ses clients et a ses collaborateurs des moyens commerciaux et humains plus importants.

= Consolidateur actif du marché francais de l'intégration des progiciels ERP d’Oracle (acquisitions d'Evidens et De Theus), lorga
Group était a la recherche d'une offre complémentaire a la sienne dans le domaine de la business intelligence.

= La forte implantation chez les grands comptes dans le domaine de la business intelligence d'IDB Consulting permet a lorga Group
de compléter son offre et de renforcer ainsi sa position de leader européen de lintégration des progiciels Oracle et a IDB
Consulting d'enrichir son offre auprés de ses propres clients.

La mission d'AP Management

= AP Management a géré la totalité du processus de cession, en contactant les principaux acteurs européens de l'intégration de
progiciels de Bl et d'ERP. AP Management a géré les intéréts des différents actionnaires et la place de certains dirigeants dans la
nouvelle structure.

= AP Management a travaillé en étroite collaboration avec les dirigeants afin de mettre I'accent sur le caractére unique de l'expertise
d'IDB Consulting en matiére de data management : modélisation de données, administration de bases de données, sécurité,
extraction et purification des données.

= Le processus compétitif organisé par AP Management ainsi que la volonté stratégique de lorga Group d'entrer sur le marché de la
business intelligence, ont permis aux actionnaires-fondateurs d'lDB Consulting d'optimiser les conditions financiéres de leur sortie
et de s'inscrire dans un projet managérial motivant.
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